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Contexto i porque Grow Africa?

Muitos governos Africanos

fizeram avancos no
desenvolvimento agricola

Doadores bilaterais, multilaterais
e privados aumentaram
0 Seu apoio

—_

Alcance da meta de 10% do
orcamento do CAADP em
gastos com agricultura

I Criacao de unidades de
entregas no pais e iniciativas
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Agricultural Transformation Agency

Investimentos do Setor Privado

atrasaram devido a
barreiras e riscos

-

$22 bilhdes prometidos por
G8/G20

-

O Programa Global de
Agricultura e Seguranca
Alimentar do G20 (GAFSP)
aumentou o financiamento em
$1 bilhdo + o n° de doadores
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-

Aumento do interesse de
empresas globais, mas baixos
niveis atuais de investimento

-

Riscos quanto a estabilidade
politica e econémica

-

Desafios de transporte e
logistica
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Da fragmentac&o a coordenacao e colaboracéo é .

Como podemos sair disso ...

é
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Empresas africanas e internacionais de alimentos e do agronegocio
assinaram acordos para investir na agricultura da Africa
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Grow Africa trabalha em 12 paises africanos com mais de 200
empresas (70% baseada na Africa) representando muitos $ bilhdes de
dolares em investimentos atuais e futuros

Burkina Faso Ethiopia

Commitments: $56 mn Compromissos: $20 mn
Letters of Intent: 14 j Cartas de intencdo: 16

Senegal* Kenya

Compromissos: $1.2 mn
Cartas de intengdo: 6

Compromissos: $455 mn
Cartas de intengdo: 33

Cote doélvoire
Tanzania

Compromissos: $483 mn

Cartas de intencdo: 25 Compromissos: $300 mn

Cartas de intencdo: 36

Ghana Rwanda

Compromissos: $5 mn

Compromissos: $1,120mn
Cartas de intencdo: 5

Cartas de intengdo: 19

Benin* Nigeria Malawi
Compromissos: $428 mn Compromissos: $3,806 mn Compromissos: $135 mn
Cartas de intengéo 26 Cartas de intengdo: 33 Cartas de intengdo: 23

Mozambique

Compromissos: $751 mn
Cartas de inengdo: 40
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Estratégia Grow Africa de Desenvolvimento do Setor
Privadol

CAP-F: Estrutura de Parceira Agricola do Pais:

Atividades

GerarLinhade Investimento& Mobilzar Fech L. Mostrar Oportunidade de
Investidores echamagocios Investimentoe Negécios

| convocar ] [ Foco ] | EscALA ]

Atividades ﬂd. de Valor & \ ﬁrum de Investimento
adeia de Valor éP-F \

Plataformas Multisetor: i oritari 1. Anuncio/assinatura de acordo
. . Paises prioritarios para o . .
1. Criar Plataformas MS lancamento do CAP-F 2. Roteiro de oportunidades de

2. Andlise da Cadeia de i . investimento (Paises MSPs)
Valores realizada 2 [Pelses ehgaanlss 3. Partilhar as melhores praticasjde

7

3. Casos de Negocios 3. Roteiro da CAP-F implementacdo/operacdo de GAP-F
desenvolvidos desenvolvido (Paises)
4. Oportunidades de 4. Lancamento da CAP-F 4. Mostrar progressos no
Investimento identificadas 5. Funcionamento da CAP-F desenvolvimento da cadeia dq valor
6. Acordos desenvolvivdos e 5. Oferecer plataforma aos

5. Investidores alinhados as doares/parceiros estratégicosje

i assinados
K oportunidades / \ / \outras partes interessadey

Resultados AOportunidades de Investimento ACartas déntengaolevadas AAcordosAnunciadosAssinados
identificadas e Casos de Negocios ao ComitéDiretorda CAFF Aloportunidadesie Investimentos
desenvolvidos ASteerlng OpportunitiesApresentadas
AEmpresas combinadas com Termosacordadosentre Alnvestidoressombinadossom
oportunidades de investimento AGOV?”?OSB In_ves(;udores oportunidadesou negécios 6
AcCartas de Intencdes assinadas NegociosAssinados AAgricultores
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Estratégia Grow Africa de Desenvolvimento do Setor
Privado?2

Colaboramos com Parceiros selecionados aptos a ajudar a
Grow Africa a atingir metas operacionais:

GerarLinhade Inves_nmento& Mobilzar FecharNegdcios Investimentoe Negécios
Investidores
2N |7/ IS o o B )
1. AfDB i Agronegécio AfricMe (ép"zi ) \ ﬂérum de Investimento:
1. GIZ, USAID 1 IFP, CAADP 1. AfDB i Férum Africano de

Motores (AABE), casos de

negécios Implementacao, Investimento, AABE e

5 AGRA i Inclusio de desenvolvimento de NAIP RSE®s *
agricultores, identificagéo e 2. AGRA T Engajamento do 2. AGRA i AGRF e AABE

Parceiros analise de politicas governo na reforma de 3. Rockefeller/IGD 1

3. IDH T Criar e dimensionar MSH, politicas, desenvolv. do NAIP Eficiéncia Interministerial
andlisar VC e desenvolver 3. RE Cd ®esenvolv. via Liderancas para a
casos de negdcios comérci_o regional e _ Agricultura

4. COLEACP i TA sobre inclusd harmonizagdo de politicas. 4. AFAP i Financiamento p/
de agricultores e conheciment(l) dGestao climatica e de agricultores e empresas de
de VC oencas. _ suprimentos

5. CARI, Cashcom, ACI i VC- 4. AIDB 1 Alinhar execugdo do Q EU T Parceria continua/

EUBE

- Feed Africa a
plataformas em regifes-chav responsabilidades do PP
P *RSF =Instalagdes p/ Partilha de Risco

AOportunidades de Investimento identificadas e ACartas de Intencéo levadas ao Comité Diretor AProgresso e impacto no emprego e na renda

Resultados Casos de Negocio desenvolvidos da CAP-F dos agricultores
AEmpresas combinadas com oportunidades de ATermos acordados entre Governos e Acanal de negécios partilhados, anunciados e
investimento e Cartas de Intencéo assinadas ~_Investidores e Negdcios Assinados assinados
ARoteiros para ativacdo de investimento através ARoteiros para ativag&o de investimentos por A oportunidades de investimento apresentadas e
de parcerias multisetor e MSPs. meio de parcerias multisetor e plataformas. combinadas com investidores através de casos 7
de negécios
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$ 10 bilh6es comprometidos
$ 2.3 bilhdes investidos

2.6 milhOes de pequenos
produtores beneficiados
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Grow Africa em 2020

Investimentos Pequenos
feitos (USD) proprietarios
beneficiados

20 20

billion million
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Grow Africa trabalha em 12 paises africanos com mais de 200
empresas (70% sediadas na Africa) representando varios bilhdes de
dolares em investimentos reais e futuros

Burkina Faso Ethiopia

Compromissos: $56 mn Compromissos: $20 mn
Cartas de Intengfes: 14 j Cartas de Intengdo: 16

Senegal*

Compromissos: $455 mn
Cartas de Inengdo 33 \

Kenya

Compromissos: $1.2 mn
Cartas de Intencdo: 6

Cote doélvoire

V4
Compromissos: $483 mn A r r O Z e > Tanzania
Letters of Intent: 25 s~ Compromissos: $300 mn

Cartas de Intencdo: 36
Ghana
Compromissos: $1,120mn
Cartas de Intengdo: 19

Benin* Nigeria

Rwanda

Compromissos: $5 mn
Cartas de Intengdo: 5

Malawi

Compromissos: $3,806 mn
Cartas de Intencdo: 33

Compromissos: $135 mn
Cartas de Intencdo: 23

Compromissos: $428 mn
Cartas de Intencdo: 26
Mozambique
Compromissos: $751 mn
Cartas de Inencdo: 40
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Arroz:

Para integrar a producéo local e os ganhos de rendimento de consumo e a
da 8rea devem ocorrer si mt

expans«o
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O setor privado esta determinado a investir mais de $ 2
bilhOGes na producao de arroz africano. Alguns exemplos..

Empresa/Organizagéo

Louis Dreyfus
Commodities (West-
Africa)

Olam Group (West-
Africa)

Platinum Group (West-
Africa)

Dangote Group (Nigeria)

Ebony Agro Ind.
(Nigeria)

Elephant Group (West-
Africa)

GAA (Senegal

Antecedentes - histéria de engajamento

— e e T e —
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—
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Lider de mercado na Costa do Marfim, com
66% de todas as importagdes

SDTM é sua subsidiaria local

LOI - $ 46 milhdes p/ compromisso com a

integracao reversa .
Comerciante global de commaodities

Grande importador de arroz na Africa Ocidental
$ 125 milhdes para investir na produgéo local
de arroz

Lider de mercado na Nigéria com 35% das
importagdes

Stallion Group é sua subsidiaria local

LOI - $300 milhdes, proposta inicial p/ produgéo
local

Importador de arroz no Nigeriarong, posi¢cdo

crescente na cadeia de abastecimento
alimentar
LOI - $ 1 bilh&o para investir na producéo local

Local PPP enterprise in Rice under NA
Suffered from poor enforcement of tariffs
$37M LOI to invest in local rice prod

Rice importer in
PPP enterpu

$175M ($125M + $50M) LOI in rice production

Rice importer
Suffered from poor enforcement of tariffs
$27M LOI in local rice production

Papel no VC PPP

—C ==

—C—¢

—C ==

—_C—C =

Solida experiéncia em VC
Presenca e rede global
Comerciante principal

Presenca e rede global
Comerciante principal

Strong VC-expertise
Global presence & network
Core trader

Conglomerado lider da
Africa
Ativo no

€rs Association

Concession in CIV
Well-connected in CIV
Worldbank connections

Innovative smallholder
collaboration model
Well connected

Active in NABG and
Processing association

—C—¢

—C—¢ =<

—C = —C—¢

—C—

Prioridadesi préximos passos

Executar o roteiro
Lan¢ar uma plataforma PPP no CIV

Executar roteiro
Lancar a Plataforma PPP-platform in CIV e
Nigeria

Need to engage for impg

Need to engage for impact
Implement roadmap

Launch a PPP Rice-platform for CIV
Engage to create PPP-platform in Senegal

Launch a PPP-platform for CIV and Senegal
Define and Implement funding and investment
roadmap (business plan)

Engage in regional ppp-platform
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Principais restricoes ao setor privado para a producao de arroz:

1. Aplicacao e coeréncia de politicas, regionalmente e no pais
I Cota de Importacéao,
I Tarifas comuns e harmonizadas
I Subvencao
I Protec&o (ou auséncia dela)
I Padrbes
I Transparéncia
I Execucao

2. Modelos de negdcios integrados e viaveis para a producdo doméstica de arroz
I Rentabilidade e Valor em toda a cadeia
I Competicao com outras regides fortemente subsidiadas
I Alta volatilidade dos precos internacionais

3. Infraestrutura de agua e insumos para aumentar a producao/ha
I Infra-estrutura de agua x sequeiro proporciona grande impacto na produtividade

I Alrrigacao afeta as escolhas de sementes e varios protocolos GAP que precisam ser
implementados e mantidos rigorosamente

Fonte: Inventario Anual Grow Africa, private sector, Continental Reporting GROV\AFR":A )



Logica da Cadeia de Valor para o Setor Privado: maior estabilidade através
de cadeias de suprimento estaveis e previsiveis.

Food and drink for ) 3? &8,

9 billion people O
by 2050 Increasing the Improving access Promoting Increasing
avallabllity of food to food healthy nutrition stabllity

Estabilidade crescente:
* A Avolatilidade dos precos e da oferta de produtos agricolas e alimentos
tem um grande impacto na seguranca alimentar.
A Consumidores que gastam grande parte de sua renda em alimentos,
precos altos de alimentos podem levar ao aumento da pobreza e da fome
(e da insurgéncia...).
A Do lado da oferta, as flutuacdes de precos resultam em mudancas
significativas nas receitas dos produtores de ano para ano e em decisoes
de investimento adiadas ou abaixo do ideal.

Com efeito, consumidores, agricultores, empresas de processamento e
varejistas de alimentos se beneficiam de mercados previsiveis e estaveis.

GROWAFRICA
1



Em resumo: Para desbloquear e acelerar os investimentos do setor privado
e a execucao na producao doméstica de arroz na Africa, as parcerias PPP/
VC sado necessarias para responder a 3 principais restricoes:

2. Modelos de Negdcio

Todas as partes interessadas
devem ter um
modelo de negdcio viavel

1. Infrastrutura & Tecnologias 3. Politica

Agua, energia, estradas, aumento dos H Politicas nacionais e regionais
rendimentos e ampliacdo das areas

! a serem alinhadas e aplicadas
de producéo de GAP

e —

Enraizada em parcerias multisetor nacionais e agroecoldgicas/baseadas na zona de comércio

Fonte: GAIF16, Cidade do Cabo
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Thank you
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Fortalecer a cadeia de valor do arroz na Africa Ocidental
Impulsionando a producao local por meio de parcerias com
Varios setores
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