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Contexto ï porque Grow Africa? 

ǐAlcance da meta de 10% do 

orçamento do CAADP em 

gastos com agricultura 

ǐCriação de unidades de 

entregas no país e iniciativas 

especiais 

ǐAumento do interesse de 

empresas globais, mas baixos 

níveis atuais de investimento 

ǐRiscos quanto à estabilidade 

política e econômica 

ǐDesafios de transporte e 

logística 

ǐ$22 bilhões prometidos por 

G8/G20 

ǐO Programa Global de 

Agricultura e Segurança 

Alimentar do G20 (GAFSP) 

aumentou o financiamento em 

$1 bilhão + o nº de doadores 

Doadores bilaterais, multilaterais  

e privados aumentaram  

o seu apoio 

Investimentos do Setor Privado 

atrasaram devido a 

barreiras e riscos 

Muitos governos Africanos 

fizeram avanços no  

desenvolvimento agrícola 



Da fragmentação à coordenação e colaboração é.. 

Como podemos sair disso ... é. para isto? 

$ 
$ 

$ 

$ 
$ 

Governo 

Negócios 



Empresas africanas e internacionais de alimentos e do agronegócio 
assinaram acordos para investir na agricultura da África 
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Grow Africa trabalha em 12 países africanos com mais de 200 
empresas (70% baseada na África) representando muitos $ bilhões  de 
dólares em investimentos atuais e futuros 

Ethiopia  

Compromissos: $20 mn 

Cartas de intenção: 16 

Tanzania 

Compromissos: $300 mn 

Cartas de intenção: 36 

Malawi 

Compromissos: $135 mn 

Cartas de intenção: 23 

Mozambique 

Compromissos: $751 mn 

Cartas de inenção: 40 

Burkina Faso 

Commitments: $56 mn 

Letters of Intent: 14 

Senegal* 

Compromissos: $455 mn 

Cartas de intenção: 33 

Cote dôIvoire 

Compromissos: $483 mn 

Cartas de intenção: 25 

Benin* 

Compromissos: $428 mn 

Cartas de intenção 26 

Ghana 

Compromissos: $1,120mn 

Cartas de intenção: 19 

Nigeria 

Compromissos: $3,806 mn 

Cartas de intenção: 33 

Rwanda 

Compromissos: $5 mn 

Cartas de intenção: 5 

Kenya 

Compromissos: $1.2 mn 

Cartas de intenção: 6 



Resultados 
ÅOportunidades de Investimento 

identificadas e  Casos de Negócios 

desenvolvidos 

ÅEmpresas combinadas com 

oportunidades de investimento 

ÅCartas de Intenções assinadas 
 

ÅCartas de Intenção levadas 
ao Comitê Diretor da CAP-F 
Steering  
ÅTermos acordados entre 

Governos e Investidores 
ÅNegócios Assinados 

ÅAcordos Anunciados/Assinados 
ÅIoportunidades de Investimentos 

Opportunities Apresentadas 
ÅInvestidores combinados com 

oportunidades ou negócios 
ÅAgricultores 

Atividades 

Gerar Linha de Investimento & Mobilzar 
Investidores 

Atividades 

  Fechar nagócios 
Mostrar Oportunidade de 
Investimento e Negócios 

6 

Cadeia de Valor & 

Plataformas Multisetor: 

1. Criar Plataformas MS 

2. Análise da Cadeia de 

Valores realizada 

3. Casos de Negócios 

desenvolvidos 

4. Oportunidades de 

Investimento identificadas 

5. Investidores alinhados às 

oportunidades 

 

CAP-F 

1. Países prioritários para o 

lançamento do CAP-F 

2. Países engajados 

3. Roteiro da CAP-F 

desenvolvido 

4. Lançamento da CAP-F 

5. Funcionamento da CAP-F 

6. Acordos desenvolvivdos e 

assinados 

 

Fórum de Investimento 

1. Anúncio/assinatura de acordos 

2. Roteiro de oportunidades de 

investimento (Países  MSPs) 

3. Partilhar as melhores práticas de 

implementação/operação de CAP-F 

(Países) 

4. Mostrar progressos no 

desenvolvimento da cadeia de valor 

5. Oferecer plataforma aos 

doares/parceiros estratégicos e 

outras partes interessadas 

CONVOCAR FOCO ESCALA 

Estratégia Grow Africa de Desenvolvimento do Setor 
Privado1 

CAP-F: Estrutura de Parceira Agrícola do País: 



Estratégia Grow Africa de Desenvolvimento do Setor 
Privado2 

Resultados 
ÅOportunidades de Investimento identificadas e 

Casos de Negócio desenvolvidos 

ÅEmpresas combinadas com oportunidades de 

investimento e Cartas de Intenção assinadas 

ÅRoteiros para ativação de investimento através 

de parcerias multisetor e MSPs. 

ÅCartas de Intenção levadas ao Comitê Diretor 

da CAP-F 

ÅTermos acordados entre Governos e 

Investidores e Negócios Assinados 

ÅRoteiros para ativação de investimentos por 

meio de parcerias multisetor e plataformas. 

ÅProgresso e impacto no emprego e na renda 

dos agricultores 

ÅCanal de negócios partilhados, anunciados e 

assinados 

ÅOportunidades de investimento apresentadas e 

combinadas com investidores através de casos 

de negócios 

Parceiros 

Gerar Linha de Investimento & Mobilzar 
Investidores 

Fechar Negócios 
Apresentar Oportunidade de 

Investimento e Negócios 
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VC & MSPôs: 

1. AfDB ïAgronegócio Africano de 

Motores (AABE), casos de 

negócios 

2. AGRA ï Inclusão de 

agricultores, identificação e 

análise de políticas 

3. IDH ï Criar e dimensionar MSP, 

análisar VC e  desenvolver 

casos de negócios 

4. COLEACP ï TA sobre inclusão 

de agricultores e conhecimento 

de VC 

5. CARI, Cashcom, ACI ïVC- 

plataformas em regiões-chave 

 

CAP-F: 

1. GIZ, USAID ï IFP, CAADP 

Implementação, 

desenvolvimento de NAIP 

2. AGRA ï Engajamento do 

governo na reforma de 

políticas, desenvolv. do NAIP 

3. RECôs ï Desenvolv. 

comércio regional e 

harmonização de políticas. 

Gestão climática e de 

doenças. 

4. AfDB ï Alinhar execução do 

Feed Africa a 

responsabilidades do PP 

 

Fórum de Investimento: 

1. AfDB ï Fórum Africano de 

Investimento, AABE e 

RSFôs* 

2. AGRA ï AGRF e AABE 

3. Rockefeller/IGD ï 

Eficiência Interministerial 

via Lideranças para a 

Agricultura 

4. AFAP ï  Financiamento p/ 

agricultores e empresas de 

suprimentos 

5. EU ï Parceria continua 

EUBF 

 

 

Colaboramos com Parceiros selecionados aptos a ajudar a 

Grow Africa a atingir metas operacionais: 

*RSF =Instalações p/ Partilha de Risco 



 

 $ 10 bilhões comprometidos 

 $ 2.3 bilhões investidos 

 2.6 milhões de pequenos   
produtores beneficiados 



Grow Africa em 2020 

  
Investimentos  
feitos (USD) 

20  

billion  

20  

million  

Pequenos 
proprietários  
beneficiados 



Ethiopia  

Compromissos: $20 mn 

Cartas de Intenção: 16 

Tanzania 

Compromissos: $300 mn 

Cartas de Intenção: 36 

Malawi 

Compromissos: $135 mn 

Cartas de Intenção: 23 

Mozambique 

Compromissos: $751 mn 

Cartas de Inenção: 40 

Burkina Faso 

Compromissos: $56 mn 

Cartas de Intenções: 14 

Senegal* 

Compromissos: $455 mn 

Cartas de Inenção 33 

Cote dôIvoire 

Compromissos: $483 mn 

Letters of Intent: 25 

Benin* 

Compromissos: $428 mn 

Cartas de Intenção: 26 

Ghana 

Compromissos: $1,120mn 

Cartas de Intenção: 19 

Nigeria 

Compromissos: $3,806 mn 

Cartas de Intenção: 33 

Rwanda 

Compromissos: $5 mn 

Cartas de Intenção: 5 

Kenya 

Compromissos: $1.2 mn 

Cartas de Intenção: 6 

Sobre o 
Arrozé? 

Grow Africa trabalha em 12 países africanos com mais de 200 
empresas (70% sediadas na África) representando vários bilhões de 
dólares em investimentos reais e futuros 



: AfricaRice. Region: African continent 

Arroz:  

 

Para integrar a produção local e os ganhos de rendimento de consumo e a 

expans«o da §rea devem ocorrer simultaneamenteé 



O setor privado está determinado a investir mais de $ 2 
bilhões na produção de arroz africano. Alguns exemplos.. 
  

Papel no VC PPP 

Empresa/Organização 

Antecedentes - história de engajamento Prioridadesï próximos passos 

Louis Dreyfus 

Commodities (West-

Africa) 

ǐ Líder de mercado na Costa do Marfim, com 

66% de todas as importações 

ǐ SDTM é sua subsidiária local 

ǐ LOI - $ 46 milhões p/ compromisso com a 

integração reversa 

ǐ Solida experiência em VC 

ǐ Presença e rede global 

ǐ Comerciante principal 

ǐ Need to engage for impact 

ǐ Implement roadmap 

ǐ Finalise LOI 

 

Olam Group (West-

Africa) 

ǐ Comerciante global de commodities 

ǐ Grande importador de arroz na África Ocidental 

ǐ $ 125 milhões para investir na produção local 

de arroz 

ǐ Presença e rede global 

ǐ Comerciante principal 

 

ǐ Executar roteiro 

ǐ Lançar a Plataforma PPP-platform in CIV e 

Nigeria 

Platinum Group (West-

Africa) 

ǐ Líder de mercado na Nigéria com 35% das 

importações 

ǐ Stallion Group é sua subsidiária local 

ǐ LOI - $300 milhões, proposta inicial p/ produção 

local 

Dangote Group (Nigeria) 

ǐ Local PPP enterprise in Rice under NA  

ǐ Suffered from poor enforcement of tariffs 

ǐ $37M LOI to invest in local rice production 

ǐ Strong VC-expertise 

ǐ Global presence & network 

ǐ Core trader 

 

ǐ Executar o roteiro 

ǐ Lançar uma plataforma PPP no CIV 

ǐ Importador de arroz no Nigeriarong, posição 

crescente na cadeia de abastecimento 

alimentar 

ǐ LOI - $  1 bilhão para investir na produção local  

ǐ Conglomerado líder da 

África 

ǐ Ativo no NABG (Presidente) 

ǐ Need to engage for impact 

ǐ Involve and engage in PPP-platform 

 

Elephant Group (West-

Africa) 

Intervalle (CIV, Senegal) 

GAA (Senegal, CIV) 

Umza Int. Farms 

(Nigeria) 

Ebony Agro Ind.  

(Nigeria) 

ǐ Processor 

ǐ Active in RiPaN (processors) 

& NABG 

ǐ Active in NABG and 

Processing association 

ǐ Innovative smallholder 

collaboration model 

ǐ Well connected 

ǐ Concession in CIV 

ǐ Well-connected in CIV 

ǐ Worldbank connections 

ǐ Regional player 

ǐ Active in Rice 

Importers Association  

ǐ Rice importer   

ǐ Suffered from poor enforcement of tariffs 

ǐ $27M LOI in local rice production 

ǐ Local PPP initiative under NA  

ǐ Rice trader 

ǐ $175M ($125M + $50M) LOI in rice production 

ǐ Local PPP enterprise in Rice under NA  

ǐ Suffered from issues with land and farmers 

ǐ $12.7M LOI ($4.2M + $8.5M) in rice production 

ǐ Rice importer in West-Africa wants to engage in 

PPP enterprise under NA  

ǐ $300M LOI to invest in local rice production 

ǐ Engage in regional ppp-platform 

ǐ Need to engage for impact 

ǐ Implement roadmap 

 

ǐ Launch a PPP Rice-platform for CIV 

ǐ Engage to create PPP-platform in Senegal 

 

ǐ Launch a PPP-platform for CIV and Senegal 

ǐ Define and Implement funding and investment 

roadmap (business plan) 

 

ǐ Engage in regional ppp-platform 

 



1. Aplicação e coerência de políticas, regionalmente e no país 

ïCota de Importação, 

ïTarifas comuns e harmonizadas 

ïSubvenção 

ïProteção (ou ausência dela) 

ïPadrões 

ïTransparência 

ïExecução 
 

2. Modelos de negócios integrados e viáveis para a produção doméstica de arroz 

ïRentabilidade e Valor em toda a cadeia 

ïCompetição com outras regiões fortemente subsidiadas 

ïAlta volatilidade dos preços internacionais 

3. Infraestrutura de água e insumos para aumentar a produção/ha 

ïInfra-estrutura de água x sequeiro proporciona grande impacto na produtividade 

ïA irrigação afeta as escolhas de sementes e vários protocolos GAP que precisam ser 
implementados e mantidos rigorosamente 

Principais restrições ao setor privado para a produção de arroz: 

1

3 

Fonte: Inventário Anual Grow Africa, private sector, Continental Reporting   



Lógica da Cadeia de Valor para o Setor Privado: maior estabilidade através 
de cadeias de suprimento estáveis e previsíveis. 

1

4 

Estabilidade crescente: 

Å A volatilidade dos preços e da oferta de produtos agrícolas e alimentos 

tem um grande impacto na segurança alimentar. 

Å Consumidores que gastam grande parte de sua renda em alimentos, 

preços altos de alimentos podem levar ao aumento da pobreza e da fome 

(e da insurgência...).  

Å Do lado da oferta, as flutuações de preços resultam em mudanças 

significativas nas receitas dos produtores de ano para ano e em decisões 

de investimento adiadas ou abaixo do ideal. 

 

Com efeito, consumidores, agricultores, empresas de processamento e 

varejistas de alimentos se beneficiam de mercados previsíveis e estáveis. 



1. Infrastrutura & Tecnologias 
Água, energia, estradas, aumento dos  

rendimentos e ampliação das áreas  

de produção de GAP 

2.  Modelos de Negócio 
Todas as partes interessadas  

devem ter um 
modelo de negócio viável 

3. Política 
Políticas nacionais e regionais  

a serem alinhadas e aplicadas 

Enraizada em parcerias multisetor nacionais e agroecológicas/baseadas na zona de comércio 

Em resumo: Para desbloquear e acelerar os investimentos do setor privado 

e a execução na produção doméstica de arroz na África, as parcerias PPP/

VC são necessárias para responder a 3 principais restrições: 

Fonte: GAIF16, Cidade do Cabo 



Thank you 



Fortalecer a cadeia de valor do arroz na África Ocidental  
impulsionando a produção local por meio de parcerias com 

vários setores 


